NOAINNOVA

FORMACION EMPRESARIAL

Informacion y Gestion Operativa de la
Compraventa Internacional

Modalidad: Teleformacion
Duracién: 80 horas
Titulacion expedida por la Universidad Rey Juan Carlos'

Obijetivos

e Obtener informacion del marco legal y fiscal internacional en el que se realizan
las operaciones de comercio internacional habitual de las empresas.

e Definir y utilizar sistemas para el tratamiento de la informacién-documentacién
relativos a las operaciones de comercio internacional.

e Realizar la gestion operativa de la compraventa internacional confeccionando
la documentacién requerida conforme a la legislacion aplicable.

e Efectuar el control de la gestion operativa y documental de la compraventa
internacional, mediante la utilizacién de medios fisicos e informaticos.
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